
2018 年度私募基金管理人 
财务分析报告



2018 年度私募基金管理人财务分析报告

-3-

2018 年度私募基金管理人 

财务分析报告

摘  要

截至 2018 年底，在中国证券投资基金业协会 ( 以下简称“协会”) 登

记私募基金管理人 24,448 家，其中，于本报告数据采集日前，按要求提交

2018 年度经审计的财务报告、审计意见类型为无保留意见、填报不存在明

显错误，且未持有金融监管部门颁发的与金融业务相关的牌照及注册信息的

私募基金管理人共 22,133 家。本报告以此 22,133 家私募基金管理人作为

样本进行统计分析，并对其按机构类型和 2018 年度平均管理基金规模 1 进行

分类和分层，总结归纳行业特性及发展态势。分类及分层方式如下：

梯队划分

2018年度平均管理基金规模（元）

私募证券投资基金管理人

(以下简称 

“证券类管理人”)

私募股权、创业投资基金管

理人(以下简称“股权、创

投类管理人”)

第一梯队 T1 ( 大型 ) 50 亿 ( 含 ) 以上 100 亿 ( 含 ) 以上

第二梯队 T2( 中型 ) 5 亿 ( 含 ) 至 50 亿 10 亿 ( 含 ) 至 100 亿

第三梯队 T3( 小型 ) 500 万 ( 含 ) 至 5 亿 500 万 ( 含 ) 至 10 亿

第四梯队T4(不活跃型) 500 万以下 500 万以下

1	 此处私募基金管理人的年度平均管理基金规模指本年度四个季度末管理基金规模加总除以 4。
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22,133 家样本管理人 2018 年底管理基金规模合计 12.49 万亿元。从

分层结果来看，第一、第二梯队管理人数量占样本管理人总数的 9%2，管理

基金规模占样本管理人总管理基金规模的约 83%，其中，第一梯队上述比例

分别为 1% 和 44%，行业集中度极高。

从综合财务指标来看，盈利情况方面：样本管理人中 6,418 家于 2018

年获得盈利，占比 29%，盈利管理人平均净利润为 1,036 万元；其中，第

一梯队的盈利情况最为优异，盈利管理人数量占比达 88%，平均净利润 4,837

万元；第一梯队中 , 股权、创投类管理人优于证券类管理人，净利润率达

53%，净资产收益率达 24%。资产负债率方面：样本管理人的资产负债率

主要集中在 20% ～ 40%，第二梯队股权、创投类管理人资产负债率最高达

39%；约 10% 的样本管理人资产负债率超过 80%。业务活跃度方面：样本

管理人 2018 年度获得营业收入合计 2,050 亿元，平均每家营业收入 926 万

元；通过资产管理业务获得管理费收入 ( 含业绩报酬 ) 合计 1,311 亿元，平

均每家管理费收入 ( 含业绩报酬 )592 万元。2018 年度实际获得营业收入的

管理人约 15,600 家，占比 71%。前三梯队共约 3,100 家管理人无营业收入，

占前三梯队管理人总数的 20%；第四梯队约 3,400 家管理人无营业收入，

占第四梯队管理人总数的 55%。主营业务专注度方面：样本管理人 2018

年度通过资产管理业务获得管理费收入 ( 含业绩报酬 ) 占总营业收入比例为

64%，其中，第一梯队管理人业务专注度最高，各类型管理人该比例均高于

85%。

样本管理人中会员约 3,200 家，合计管理基金规模 5.29 万亿元，平均

每家会员管理人管理基金规模为 16.32 亿元。2018 年度，会员管理人获得

营业收入合计 864 亿元，平均每家会员管理人营业收入为 2,110 万元；通

2	 �样本管理人包含全部机构类型的私募基金管理人，本文提到的样本管理人总量或比例等数据，如

未特别指出，均包含全部机构类型管理人数据。
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过资产管理业务获得管理费收入 ( 含业绩报酬 ) 合计 411 亿元，平均每家会

员管理人的管理费收入 ( 含业绩报酬 ) 为 1,268 万元。无论从盈利情况来看，

还是从业务活跃度及业务专注度情况来看，会员管理人情况均优于总样本

情况。

从资产、负债、所有者权益、营业收入、营业支出、所得税费用及其他

利润表科目等七大要素，本报告比较分析了样本管理人的财务特征：

1、资产

样本管理人占比最大的三项资产科目为金融资产、长期股权投资和其

他应收款，三者占比合计超过总资产的 80%。其中，股权、创投类管理人

的长期股权投资余额最高，占总资产的比重为 31%。分梯队来看，第一梯

队和第二梯队样本管理人所持金融资产和长期股权投资比重明显较高，其

投资活动较为活跃；且其其他应收款比重明显较小，运营资金周转情况相

对较好。

2、负债

其他应付款和其他负债为样本管理人主要的两项负债，占比合计超过负

债总额的 80%。其中，股权、创投类管理人的其他应付款余额中有 65% 是

应付关联方款项，高于证券类管理人的 52%。此外，借款为股权、创投类

管理人的主要负债之一，占其总负债的比重为 21%，平均借款余额为 1,199

万元，其中第一、第二梯队股权、创投管理人的平均借款余额更是超过 5,000

万元；借款在证券类管理人的总负债中占比并不重大。

3、所有者权益

实收资本是样本管理人所有者权益中最重要的组成部分。证券类管理

人和股权、创投类管理人的平均实收资本占权益总额的比例分别达 84%

和 76%。未分配利润反映了管理人的留存收益情况，2018 年底第一、第

二梯队各类管理人的累计盈利情况较好，尤其是第一梯队证券类管理人，

未分配利润占权益总额的比重超过 30%。股权、创投类管理人在成立后
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增资等股东结构调整更为活跃，资本公积在其所有者权益中占有相对较大

比重。

4、营业收入

管理费收入和业绩报酬是样本管理人主要的营业收入来源，在证券类管

理人和股权、创投类管理人营业收入中占比分别为 71% 和 75%。按梯队来看，

管理规模越小的管理人，越依靠其他收入贡献利润。

5、营业支出

管理费用为占比最大的营业支出项目，主要由职工薪酬、专业服务费及

其他费用构成，其占总营业支出的比重超 45%。第一、第二梯队各类管理人

的薪酬水平远高于总样本平均薪酬水平，其中第一梯队证券类管理人和股权、

创投类管理人人均薪酬均为 51 万元，第二梯队证券类管理人和股权、创投

类管理人人均薪酬分别为 21 万元和 31 万元。此外，不同机构类型管理人的

营业成本、销售费用和资产减值损失在营业支出中所占的比重差异较大。证

券类管理人的营业成本占比较大，超过了 20%；但股权、创投类管理人发生

资产减值损失的管理人数量最多，为 1,088 家，占所有发生资产减值损失的

管理人总数的 76%。

6、所得税费用

2018 年度样本管理人中共有 5,414 家发生了所得税费用，占样本管理

人总数的比例约为 24%，合计所得税费用 99 亿元。其中，4,839 家管理人

的所得税费用数额为正。绝大部分样本管理人的实际税率低于 25%。

7、其他利润表项目

投资收益是样本管理人其他利润表项目中的另一主要收入来源。2018

年度，存在直接投资的股权、创投类管理人中，80% 以上实现了正投资收益，

且管理规模越大获得的平均收益也越大；存在直接投资的证券类管理人中，

第一梯队有约 70% 的管理人获得了正收益，但另外三个梯队的管理人中有

近一半的管理人则为投资亏损。
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样本管理人中仅 9% 获得了政府补助，规模越大越容易获得政府补助，

而大部分第三梯队和第四梯队管理人获得的政府补助低于 5 万元。按注册地

来看，注册在江浙地区的样本管理人获得政府补助的比例较高。
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正  文

基于私募基金管理人填报的财务信息，为全面、客观认识私募基金行业

现状，科学引导私募基金管理人防范风险及维护合格投资者权益，积极把握

私募基金行业未来发展方向，中国证券投资基金业协会 ( 以下简称“协会”)

联合普华永道中天会计师事务所 ( 特殊普通合伙 ) 对 2018 年度私募基金管

理人财务信息进行了系统化分析。本次分析从财务视角出发，对已登记私募

基金管理人根据机构类型及 2018 年度管理基金规模 1 进一步细化分类和分

层，总结归纳行业特性及发展态势。

截至 2018 年底，在协会登记的私募基金管理人 24,448 家，备案私募

基金 74,642 只，管理基金规模 12.71 万亿元。截至本报告数据采集日，

2018 年底前已登记的私募基金管理人中共 22,271 家完成 2018 年度经审计

的财务报告更新，其中，22,165 家管理人的财务报告审计意见类型为标准

无保留意见。

一、财务报表分析分层及筛选方法介绍

本次财务分析选取 2018 年底前已登记、按要求提交经审计的 2018 年

度财务报告且审计意见类型为无保留意见、填报不存在明显错误，且未持有

金融监管部门颁发的与金融业务相关的牌照及注册信息的私募基金管理人作

为样本进行分析。符合以上条件的私募基金管理人共 22,133 家 ( 以下简称“样

本管理人”)，覆盖 2018 年底已登记私募基金管理人总数的 90% 以上。

1	 此处私募基金管理人的年度平均管理基金规模指本年度四个季度末管理基金规模加总除以 4。
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由于此次分析样本覆盖样本较多且样本间差异程度较大，为增加分析结

果的有效性，样本管理人被按机构类型和年度平均管理基金规模进行分类和

分层。样本管理人按照机构类型被分类为私募证券投资基金管理人 ( 以下简

称“证券类管理人”)、私募股权、创业投资基金管理人 ( 以下简称“股权、

创投类管理人”)；在此基础上，样本管理人又进一步被按照其 2018 年度平

均管理基金规模分层为四个梯队，各梯队分别对应大型、中型、小型及不活

跃型管理人。分类和分层方式如下：

表1-1 私募基金管理人分类分层方式

梯队划分
2018年度平均管理基金规模（元）

证券类管理人 股权、创投类管理人

第一梯队 T1 ( 大型 ) 50 亿 ( 含 ) 以上 100 亿 ( 含 ) 以上

第二梯队 T2( 中型 ) 5 亿 ( 含 ) 至 50 亿 10 亿 ( 含 ) 至 100 亿

第三梯队 T3( 小型 ) 500 万 ( 含 ) 至 5 亿 500 万 ( 含 ) 至 10 亿

第四梯队 T4( 不活跃型 ) 500 万以下 500 万以下

从分层结果来看，第一、第二梯队管理人数量占样本管理人总数的 9%2，

管理基金规模占样本管理人总管理基金规模的 83%，其中，第一梯队上述比

例分别达到 1% 和 44%，行业集中度极高。

此外，为减少部分极端财务指标对整体样本数据的影响，在计算各类财

务指标时剔除最大 5% 及最小 5% 极值。

2	 �样本管理人包含全部机构类型的私募基金管理人，本文提到的样本管理人总量或比例等数据，如

未特别指出，均包含全部机构类型管理人数据。
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二、样本管理人财务情况

（一）资产管理规模及财务情况综述

私募基金行业涉及管理人众多，且各管理团队的管理风格及投资能力参

差不齐，不同类型及梯队的管理人的财务形态彰显不一。截至 2018 年底，

样本管理人管理基金规模合计 12.49 万亿元，平均每家管理人管理基金规模

5.64 亿元。于 2018 年度，样本管理人获得营业收入合计 2,050 亿元，平

均每家营业收入 926 万元；通过资产管理业务获得管理费收入 ( 含业绩报酬 )

合计 1,311 亿元，平均每家管理费收入 ( 含业绩报酬 )592 万元，平均管理

费率为 1.05%。

从盈利情况来看，样本管理人中 6,418 家于 2018 年获得盈利，占比

29%，盈利管理人平均净利润为 1,036 万元；其中，第一梯队的盈利情况最

为优异，盈利管理人数量占比达 88%，平均净利润 4,837 万元；第一梯队中，

股权、创投类管理人优于证券类管理人，净利润率达 53%，净资产收益率达

24%。第二梯队的盈利管理人数量过半，其中，证券类管理人平均净利润超

400 万元，股权、创投类管理人平均净利润超 1,000 万元；第三、第四梯队

管理人获得盈利难度较大，较小的资产管理规模带来的收入无法完全覆盖日

常经营开支。从管理人类型来看，证券类管理人盈利数量占比 18%，低于股

权、创投类管理人的 35%，不同类型的管理人间差异较大。

进一步细看盈利能力，第一梯队各类型管理人的净资产利润率均超

20%；第二梯队股权、创投类管理人的净资产利润率超 15%，而证券类管

理人仅为 6%；第三、第四梯队各类管理人的净资产利润率均为负。

从 资 产 负 债 情 况 来 看， 样 本 管 理 人 的 资 产 负 债 率 主 要 集 中 在

20% ～ 40%，其中第二梯队股权、创投类管理人资产负债率相对较高，接

近 40%。另外，约 10% 的样本管理人的资产负债率超 80%。

从业务活跃度情况来看，前三梯队管理人均在 2018 年度有一定的管理
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基金规模，而第四梯队管理人中约有 1,500 家在 2018 年未管理基金资产，

占样本管理人总数的 7%。从营业收入端来看，2018 年度实际获得营业收入

的管理人约 15,600 家，占比 71%。前三梯队共约 3,100 家管理人无营业收

入，占前三梯队管理人总数的 20%；第四梯队约 3,400 家管理人无营业收入，

占第四梯队管理人总数的 55%。

从业务专注度情况来看，获得营业收入的管理人中，管理费收入 ( 含业

绩报酬 ) 占营业收入的比例低于 50% 的管理人约 1,200 家，占样本管理人

总数的 5%。第一及第二梯队管理人的管理费收入 ( 含业绩报酬 ) 占营业收

入的占比超 80%，整体业务专注度较好；但是第四梯队股权、创投类管理人

的管理费收入 ( 含业绩报酬 ) 占营业收入的占比低于 50%。

两类管理人的具体分层结果及总体财务指标情况如下：
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图 2-1-1  各梯队管理人数量（家）分布
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图 2-1-2  各梯队管理人管理基金规模（亿元）分布
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（二）财务科目及指标分析

1. 资产项目分布情况及分析

样本管理人的资产构成包括：货币资金、金融资产 4、长期股权投资、其

他应收款和其他资产。从资产结构来看，金融资产、长期股权投资和其他应

收款为占总资产比重最大的三类资产，且各梯队呈现不同的资产结构特征。

截至 2018 年底，证券类管理人和股权、创投类管理人的金融资产平均

余额分别为 1,240 万元和 3,394 万元；证券类管理人和股权、创投类管理人

的长期股权投资平均余额分别为 955 万元和 3,649 万元，其中，股权、创

投类管理人长期股权投资余额占总资产的比重为 31%，高于证券类管理人的

23%。分梯队来看，各类管理人的平均金融资产余额和平均长期股权投资余

额及其占总资产的比重均随着资产管理规模的减少而递减，第一梯队和第二

梯队管理人的投资活动明显更为活跃。

其他应收款是样本管理人另一项重要资产。截至 2018 年底，证券类管

理人和股权、创投类管理人其他应收款平均余额分别为 1,335 万元和 2,549

万元，占总资产的比重分别为 32% 和 22%，其中，股权、创投类管理人的

其他应收款余额总金额中有 58% 来自关联方，高于证券类管理人的 45%。

分梯队来看，管理规模越小的管理人其他应收款余额占总资产的比重反而

越大。

另外，股权、创投类管理人倾向于预留更充足的货币资金。截至 2018

年底，股权、创投类管理人的货币资金平均余额为 1,024 万元，占总资产的

比重为 9%，高于证券类管理人。分梯队来看，第一、第二梯队管理人一般

比第三、第四梯队管理人拥有更充足的头寸。

4	 �金融资产包括以公允价值计量且其变动计入当期损益的金融资产、贷款及应收款项和可供出售金

融资产。
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图 2-2-1  各梯队管理人资产项目结构
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2. 负债项目分布情况及分析

样本管理人的负债构成包括：应付职工薪酬、其他应付款、应交税费、

其他负债和借款。从负债结构来看，其他应付款为私募基金管理人主要负债，

借款在股权、创投类管理人的负债中同样占有较大比重，而应付职工薪酬和

应交税费在各类管理人的负债中占比均很小。

证券类管理人和股权、创投类管理人的其他应付款余额占比更是分别达

到了 67% 和 56%。其中，股权、创投类管理人的其他应付款余额中有 65%

是应付关联方款项，高于证券类管理人的 52%。并且，随着管理规模的下降，

其他应付款在总负债中的占比逐步升高。

借款为股权、创投类管理人的主要负债之一，而对于证券类管理人而言

则不明显。截至 2018 年底，借款科目有余额的管理人共有 722 家，占样

本管理人总数的 3%，其中股权、创投类管理人为 451 家。股权、创投类管

理人的平均借款余额为 1,199 万元，其中第一、第二梯队股权、创投类管理

人的平均借款余额更是超过 5,000 万元。股权、创投类管理人的借款余额在

总负债中的占比为 21%，远高于证券类管理人的 4%。从借款余额与实收

资本的相关指标来看，共有 213 家管理人的借款余额与实收资本之比超过

80%，其中股权、创投类管理人有 166 家。

应付职工薪酬包括短期薪酬和长期激励。截至 2018 年底，各类样本管

理人的应付职工薪酬余额在总负债中的占比均小于 2%，第一、第二梯队管

理人的应付职工薪酬余额占比略高于第三、第四梯队管理人。证券类管理人

和股权、创投类管理人中分别有约 48% 和 38% 的管理人年底无应付职工薪

酬余额，且主要集中在第三梯队和第四梯队。
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图 2-2-2  各梯队管理人负债项目结构
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3、所有者权益项目分布情况及分析

样本管理人的所有者权益构成包括：实收资本、资本公积、其他综合收益、

盈余公积、未分配利润和其他权益项目。

实收资本是样本管理人所有者权益中最重要的组成部分。截至 2018 年

底，证券类管理人和股权、创投类管理人的平均实收资本余额分别为 1,892

万元和 4,670 万元，占权益总额的比例分别达 84% 和 76%。样本管理人中

有 359 家无实缴出资，其中证券类管理人 191 家，股权、创投类管理人 160 家。

从各梯队整体情况来看，管理规模越大的管理人，其实收资本也更充足。

股权、创投类管理人在成立后增资等股东结构调整更为活跃，资本公积

在股权、创投类管理人的所有者权益中占有较大比重，为 11%，且在各梯队

之间无明显的差异。

未分配利润反映了管理人的留存收益情况。截至 2018 年底，各类样本

管理人第一、第二梯队的累计盈利情况较好，尤其是证券类，未分配利润占

权益总额的比重超过 30%；第三梯队管理人盈利能力欠佳，第四梯队管理人

则整体呈现亏损。



2018 年度私募基金管理人财务分析报告

-17-

图 2-2-3  各梯队管理人所有者权益项目结构
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4. 营业收入项目分布情况及分析

样本管理人的营业收入项目构成主要包括：管理费收入、业绩报酬和其

他收入。

总体来看，管理费收入和业绩报酬是样本管理人主要的营业收入来源。

其中，证券类管理人和股权、创投类管理人 2018 年度从因管理资产取得的

收入 ( 管理费收入和业绩报酬合计 ) 占比分别为 71% 和 75%。

其他收入主要包括销售收入和提供投资顾问业务产生的收入等。各梯队

比较来看，管理规模越小的样本管理人，主营业务的专注度越低，越依靠其

他收入贡献利润。
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图 2-2-4  各梯队管理人营业收入项目结构
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5. 营业支出项目分布情况及分析

样本管理人的营业支出项目构成主要包括：营业成本、管理费用、销售

费用、财务费用、税金及附加、资产减值损失和其他营业支出。其中，管理

费用为占比最大的营业支出项目，主要由职工薪酬、专业服务费及其他费用

构成。

在职工薪酬方面，2018 年度，证券类管理人和股权、创投类管理人分

别有 445 家和 1,463 家无职工薪酬支出，占各类型样本管理人总数的比例

分别为 6% 和 12%。证券类管理人总体平均人均薪酬为 7 万元，其中第一

梯队和第二梯队管理人的平均人均薪酬分别为 51 万元和 21 万元；股权、创

投类管理人总体平均人均薪酬为 12 万元，其中第一梯队和第二梯队管理人

的平均人均薪酬分别为 51 万元和 31 万元。第一、第二梯队管理人的薪酬水

平远高于各类管理人的总体平均薪酬水平。

其他费用主要是样本管理人员工的差旅费、会议费、日常办公支出等管

理费用。证券类管理人和股权、创投类管理人的其他费用在营业支出中的占

比分别为 29% 和 26%。各梯队中，中小型管理人的其他费用占营业支出的

比例较大型管理人更高，最高达 42%。

样本管理人中共有1,434家于2018年有资产减值损失发生额，占比6%。

证券类管理人和股权、创投类管理人分别有 273 家和 1,088 家。在上述 1,434

家管理人中，有 80% 的管理人为计提资产减值损失，其中，股权、创投类

管理人有 870 家，占比 75%。其余管理人为冲回已计提资产减值损失。

不同机构类型的管理人，营业成本、销售费用和财务费用在营业支出中

所占的比重差异较大。证券类管理人的营业成本占比较大，均超过了 20%；

股权、创投类管理人财务费用的占比达 12%。
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表2-6-1 证券类管理人人均薪酬

总体管理人

人均薪酬(万元)

盈利管理人

人均薪酬(万元)

亏损管理人

人均薪酬(万元)

第一梯队 51.12 55.58 27.06

第二梯队 21.02 24.57 16.54

第三梯队 6.90 7.77 6.73

第四梯队 3.19 2.58 3.24

表2-6-2 股权、创投类管理人人均薪酬

总体管理人

人均薪酬(万元)

盈利管理人

人均薪酬(万元)

亏损管理人

人均薪酬(万元)

第一梯队 51.14 52.22 39.79

第二梯队 31.12 37.45 17.50

第三梯队 10.86 13.74 9.36

第四梯队 5.98 8.36 5.72
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图 2-2-5  各梯队管理人营业支出项目结构
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6. 所得税费用科目情况及分析

2018 年样本管理人中共有 5,414 家发生了所得税费用，其中有 4,839

家管理人的所得税费用数额为正。在所有发生了所得税费用的管理人中，有

4,000 家在 2018 年度实现盈利。而在盈利管理人中，仍有 2,468 家无所得

税费用，占盈利管理人数量的 38%。其中，第三、第四梯队证券类盈利管理

人和第四梯队股权、创投类盈利管理人中有超过 50% 无所得税费用。从平

均的实际所得税率来看，第一、二梯队管理人平均实际所得税率显著高于第三、

四梯队。证券类盈利管理人的实际所得税率在各管理人中处于最低水平。

表2-8-1 证券类盈利管理人所得税率

盈利管理人数量

(家)

盈利管理人所得税/

利润总额平均值

盈利管理人所得税/

利润总额中位数

第一梯队 60 15.92% 21.06%

第二梯队 299 15.39% 19.08%

第三梯队 958 6.27% -

第四梯队 183 3.88% -

表2-8-2 股权、创投类盈利管理人所得税率

盈利管理人数量

(家)

盈利管理人所得税/

利润总额平均值

盈利管理人所得税/

利润总额中位数

第一梯队 139 20.78% 25.00%

第二梯队 860 17.24% 23.90%

第三梯队 3,208 10.63% 7.12%

第四梯队 412 8.13% -

7. 其他利润表项目分布情况及分析

其他利润表项目构成主要包括：投资收益、公允价值变动损益、资产处

置收益、其他收益和营业外收支项目。2018 年度，所有样本管理人均无资

产处置收益和其他收益。
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投资收益是样本管理人的另一主要收入来源，其体现了金融资产和长期

股权投资产生的收益情况。2018 年度，存在直接投资的股权、创投类管理

人中，80% 以上实现了正投资收益，且管理规模越大获得的平均收益也越大。

存在直接投资的证券类管理人中，第一梯队有 70% 的管理人获得了正收益，

但另外三个梯队的管理人中有近一半的管理人则为投资亏损。

表2-9-1 证券类管理人投资收益

投资收益/(亏损)

平均值(万元)

投资收益/(亏损)

中位数(万元)

实现投资收益的管理

人数量占比

第一梯队 3,829.52 130.87 70.77%

第二梯队 79.25 3.80 59.24%

第三梯队 -32.53 0.50 56.34%

第四梯队 -32.37 0.01 52.43%

表2-9-2 股权、创投类管理人投资收益

投资收益/(亏损)

平均值(万元)

投资收益/(亏损)

中位数(万元)

实现投资收益的管理

人数量占比

第一梯队 5,236.17 482.44 88.19%

第二梯队 1,920.23 63.54 85.53%

第三梯队 333.81 7.73 81.63%

第四梯队 150.70 3.61 78.76%

营业外收支包括营业外收入和营业外支出，而营业外收入又分为政府补

助、税收返还和其他营业外收入。2018 年度，所有样本管理人均无营业外

支出。2,068 家管理人获得了政府补助，仅占样本管理人数量的 9%，但从

绝对量来说在管理人整体营业外收入中占比较大。规模越大的管理人越容易

获得政府补助，而大部分第三梯队和第四梯队管理人获得的政府补助低于 5

万元。按注册地来看，注册在上海和江苏的股权、创投类管理人中，均有 9%

的管理人获得了政府补助；注册在宁波和上海的证券类管理人中，分别有
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25% 和 19% 的管理人获得了政府补助。而注册在北京的管理人，相对获得

政府补助的较少。

表2-10-1 证券类管理人政府补助

政府补助

平均值(万元)

政府补助

中位数(万元)

获得政府补助的

管理人数量(家)

占各梯队管理人

总数的比例

第一梯队 293.49 101.27 24 33.33%

第二梯队 35.43 8.40 94 18.69%

第三梯队 4.69 0.38 594 12.20%

第四梯队 1.21 0.10 184 6.89%

表2-10-2 股权、创投类管理人政府补助

政府补助

平均值(万元)

政府补助

中位数(万元)

获得政府补助的

管理人数量(家)

占各梯队管理人

总数的比例

第一梯队 493.13 163.03 25 16.45%

第二梯队 169.56 39.00 177 14.73%

第三梯队 33.96 1.51 751 8.66%

第四梯队 65.29 0.25 157 4.72%

三、私募基金管理人会员管理基金规模及财务情况

截至 2018 年底，样本管理人中会员约 3,200 家，合计管理基金规模 5.29

万亿元，平均每家会员管理人管理基金规模为 16.32 亿元。2018 年度，会

员管理人获得营业收入合计864亿元，平均每家会员管理人营业收入为2,110

万元；通过资产管理业务获得管理费收入 ( 含业绩报酬 ) 合计 411 亿元，平

均每家会员管理人的管理费收入 ( 含业绩报酬 ) 为 1,268 万元。

从盈利情况来看，会员管理人中 1,414 家于 2018 年获得盈利，其中，

股权、创投类会员管理人的盈利管理人数量占比超过 50%，证券类会员管理
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人的盈利管理人数量相对较少，占比约 35%，会员管理人整体盈利情况优于

总样本情况。

从 资 产 负 债 情 况 来 看， 会 员 管 理 人 的 资 产 负 债 率 主 要 集 中 在

20% ～ 40%，约 10% 的会员管理人的资产负债比超 80%，与总样本情况

基本一致。

从业务活跃度情况来看，2018 年度未管理基金资产的会员管理人数量

约占会员管理人总数的 2%；会员管理人中未获得营业收入的管理人数量约

占会员管理人总数的 8%。会员管理人整体业务活跃度情况绝对优于总样本

情况。

从业务专注度情况来看，有营业收入的会员管理人中，前三梯队证券类

会员管理人及股权、创投类会员管理人的管理费收入 ( 含业绩报酬 ) 占营业

收入的占比均高于 80%，第四梯队会员管理人占比均高于 50%，优于总样

本情况。


